HubSpot CRM szolgaltatasi arlista

(2025.04.30-t41)

A HubSpot CRM-hez kapcsolodé szolgaltatasok az ugynodkségek (igy mi is) altalaban kulon
csomagokra bontva kinaljak, attél figgéen, hogy az tgyfél hol tart az uton: most kezd
ismerkedni, mar hasznalja, vagy fejleszteni szeretné a meglévd rendszert.

Az alabbiakban megismerheti a Resend Agency listaarait ezen a teruleten:

1. Audit / Rendszerfelmérés

Célja: Meglévé HubSpot rendszer vagy CRM-folyamatok atvizsgalasa.
Tipusai:

o CRM audit (pl. adatszerkezet, pipeline-ok, tulajdonosok)

o Marketing audit (workflow-k, e-mailek, listak, automatizalas)

o Sales audit (deal pipeline, email sablonok, call tracking, stb.)

e Dij: altalaban €500-1.500 egyszeri dij

2. Bevezetés / Implementacioé

Célja: A HubSpot rendszer technikai és stratégiai bevezetése.

Tartalma:

Fidk beallitasok (felhasznaldk, jogosultsagok)

Objektumok testreszabasa (contact, company, deal, ticket, custom object)
Pipelines, automatizmusok, formok, email sablonok

Kllsé rendszerintegraciok (pl. weboldal, naptar, Google vagy mas CRM)
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e Dij: HubSpot CRM licenc tipustdl és komplexitastél fliggden:
o Alapbevezetés: €1.500-3.000
o Haladoé vagy teljes bevezetés: €3.000—10.000+

3. Onboarding (tréning és betanitas)

Célja: A felhasznaldk megtanitasa a napi hasznalatra.
Tipusai:

o Admin onboarding (rendszeradminoknak)

o Sales onboarding (sales teamnek)



o Marketing onboarding (marketingcsapatnak)
e Formatum: online/élé tréning, videds anyag, workshop

e Dij: jellemz&en €1.000-tél (napidij)

4. Tanacsadas / Konzultacio

Célja: Stratégiai segitség adasa a rendszer hatékony mikodtetéséhez.
Témak: CRM struktura, lead scoring, sales pipeline stratégia,
marketingautomatizalas, riportalas.

e Formatum: éradijas vagy csomagban.

e Dij: altalaban €200/6ra (t6bb 6ra esetén kedvezményesen)

5. Support / Uzemeltetés

e Célja: Folyamatos segitség a rendszer napi hasznalataban, hibajavitas,
optimalizalas, marketing tevékenység.
e Tipusok:
o Technikai support (workflow-hibak, integraciok)
o Kampany support (kampanytervezés, email, landing, formak)
o Stratégiai support (adatbazis tisztitas, hibajavitas, optimalizalas)

e Dij: jellemzb6en havi €500-2.000, komplex igény esetén akar tobb

+1: Custom Development / API Integracié

e Célja: Egyedi igények kiszolgalasa, kilsé rendszerek integralasa (ERP, webshop,
stb.)

e Dij: egyedi arazas, projektalapon €1.000-t6l tobb tizezerig

Ha barmilyen kérdése van a fenti csomagokkal vagy dijakkal kapcsolatban, keressen
benniinket bizalommal a hello@resend.hu cimen.

Resend Agency
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